Experience

S'installer autrement

A Paulhan, dans ’Herault, une jeune
exploitante s’est installee hors cadre DJA.
Un choix qui releve d’impératifs familiaux

mais aussi d’une approche personnelle
différente du déeveloppement d’une activite

agricole.

”Pendant mes études,
on m’a toujours répété que je

donne provisoirement son
projet d’installation. Suit

requis mais, née en juillet 72,
J’étais obligée de suivre un
stage de 6 mois hors exploi-
tation familiale et a plus de
50 kilometres de chez moi,
une situation que je ne pou-
vais envisager avec un enfant
en bas age (NDLR: pour les
personnes nées jusqu’en
décembre 71 et simplement
titulaire d’'un B.T.A., ce stage
n’était pas obligatoire).
J’estimais, de plus, que, pen-
dant mes deux ans de B.T.S.,
J avais effectué suffisamment

pourrais m’installer”, décla-
re Sarah Espinas. Et ses
études, la jeune femme les
réussit brillamment puisque,
en 1992, elle se classe pre-
miere de sa promotion en
B.T.S. viticulture-oenologie
a Montpellier.

Confiante, Sarah envi-
sage alors de s’installer en
empruntant le parcours clas-
sique passant par les aides
J.A. Premiere étape: une ren-
contre avec les services spé-
cialisés de la chambre d’agri-
culture et premicre décep-
tion.

Les techniciens lui
déconseillent formellement
de s’installer, notamment
parce qu’elle ne dispose
d’aucun apport personnel
pour financer son projet. On
lui affirme que “les banques
ne suivront pas”. Un conseil
sans nul doute judicieux.

Dépitée, Sarah aban-

Sarah Espina.

alors une période de
recherche de travail en labo-
ratoire d’oenologie qui se
révele infructueuse.
Finalement, elle finira par
trouver un poste précaire de
secrétaire en contrat C.E.S.,
un emploi sans aucun rapport
avec son niveau d’études.

Retour a la terre

Eloignée, contre sa
volonté, du milieu agricole,
la jeune femme conserve tou-
jours son idée de s’installer
sur une exploitation agricole.
Finalement, en mai dernier,
elle se lance dans le marai-
chage, a Paulhan, une petite
localité de 1’Hérault, avec
I’aide de son mari, salarié
dans une entreprise, et de ses
beaux-parents, agriculteurs.
Se pose alors de nouveau le
probléme des aides a 1’instal-
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lation, “j’avais le diplome

s s’est installée sans aide J A.

de stages pour
démontrer mes
capacités  profes-
sionnelles”. Le

complément de
connaissance  en
maraichage, elle
I’acquiert rapide-
ment aupres de ses
beaux-parents ins-
tallés depuis des
dizaines d’années
dans cette spéciali-
té.

Et puis, Sarah
préfere s’installer
en “commengant
petit”, sans se lan-
cer dans de trop
gros investisse-
ments. Un choix impossible
a réaliser dans le cadre de la
D.J.A. qui suppose une struc-
ture conséquente. L’exploi-
tante pense aussi que I’'E.PI,,
I’étude prévisionnelle d’ins-
tallation a réaliser pour
bénéficier des aides JA rele-
ve de l'utopie, “comment
peut-on réellement savoir ce
qu'on va faire au bout de
cing ans? Les criteres d’at-
tribution sont a I’évidence a
revoir”.
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Lorsque I’on examine
de pres les statistiques, on
constate que le départe-
ment de I’Hérault fait figu-
re de lanterne rouge pour
les installations aidées.
Ces dernieres ont accusé
un recul de 48,5% entre
1989 et 1993, un véritable
record.

Démarrer petit

C’est ainsi qu’elle
prend, en mai dernier, un
hectare de terre en fermage
afin de démarrer son exploi-
tation. Hors D.J.A., 1la
banque ne lui octroie aucune
facilité  particuliere. Le
Crédit Agricole du Midi lui
accorde finalement un prét
de 50.000F a un taux supé-
rieur a 9%.

Au total, I’exploitan-
te,avec I’aide de sa famille et
amis, devra investir
100.000F pour lancer son
affaire car son intention est
de commercialiser ses pro-
duits en vente directe. Elle a
donc besoin de matériel d’ir-
rigation et d’une camionnette
pour se rendre sur les mar-
chés locaux ou elle vend
melons, tomates et autres

courgettes.
Et les débuts sont
encourageants, ~de cette

maniere, les produits sont
faciles a écouler tout en
bénéficiant d’une valorisa-
tion intéressante”.

Au vu de ses premiers
succes techniques et com-
merciaux, Sarah est confian-
te en ’avenir. Elle a I’inten-
tion d’investir ses premiers
gains dans du matériel sup-
plémentaire et de développer
sa production. A terme, elle
espére que son mari pourra
quitter son emploi pour tra-
vailler sur 1’exploitation,
”avec le travail et le potentiel
de ventes, nous ne serons pas
trop de deux pour répondre a
la demande”.
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Simultanément, on a
enregistre globalement une
certaine stabilité des instal-
lations, en movenne 180 par
an. Un phénomene qui s’ex-
plique par une augmenta-
tion massives de installa-
tions non aidées dont le
nombre est passé, dans le
méme temps, de 63 a 76%.




